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Vom 13.09. bis zum 17.09.2027 fihrt in2newmarkets, im Auftrag des Bundesministeriums fiir Wirtschaft und
Energie (BMWE), eine Geschédftsanbahnungsreise nach Indonesien durch. Es handelt sich dabei um eine
projektbezogene FérdermaRRnahme. Sie ist Bestandteil der Exportinitiative Gesundheitswirtschaft und wird im
Rahmen des MarkterschlieRungsprogramms fiir KMU durchgefiihrt. Zielgruppe sind vorwiegend kleine und

mittlere deutsche Unternehmen (KMU).

Zielmarkt und -branche

Indonesien zahlt mit rund 285,7 Mio. Einwohnern (2025) zu den
bedeutenden Medizintechnikmarkten Stidostasiens. Laut
Germany Trade & Invest (GTAI) liegt das geschatzte
Marktvolumen bei rund 1,7 Mrd. US-Dollar. Die wertmaRigen
Importe erreichten 2025 rund 1,3 Mrd. US-Dollar; der
geschatzte Auslandsanteil betragt 76 %. Bis 2030 wird ein
jahrliches Umsatzwachstum von 5,7 % prognostiziert. Besonders
gefragt sind hochwertige Diagnosegerate und moderne
Krankenhausausstattung.

Mitte 2026 waren laut GTAI rund 98 % der Bevolkerung in der

staatlichen Krankenversicherung JKN registriert.

Die Regierung modernisiert landesweit die medizinische
Versorgung. Im Rahmen des Quick-Win-Programms PHTC sind
Investitionen von rund 620 Mio. US-Dollar in die Ausstattung
von 66 offentlichen Krankenhausern vorgesehen. Zusatzlich
unterstitzt das mit 4 Mrd. US-Dollar ausgestattete und von
mehreren Entwicklungsbanken finanzierte Programm ,,Indonesia
Health Systems Strengthening” die technische Ausstattung
medizinischer Einrichtungen und Labore. Auch private
Klinikbetreiber expandieren. Deutschland zahlt insbesondere bei
hochwertigen und spezialisierten Medizinprodukten zu den

etablierten Lieferlandern Indonesiens.
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Zielgruppe

Die Geschéaftsanbahnungsreise richtet sich an deutsche
Medizintechnikunternehmen, die den indonesischen Markt
erstmals erschlieBen oder ihre bestehenden Geschéftsaktivitaten
vor Ort ausbauen moéchten. Sie bietet die Gelegenheit, Kontakte
zu Krankenhausbetreibern, medizinischen Einrichtungen,
institutionellen Akteuren des Gesundheitswesens und lokalen
Vertriebspartnern zu knipfen, sich tber Markt- und
Zulassungsanforderungen zu informieren und konkrete

Geschaftsmoglichkeiten auszuloten.
Chancen fur deutsche Unternehmen

Insbesondere folgende Marktsegmente bieten deutschen
Unternehmen attraktive Absatz- und

Kooperationsmaoglichkeiten:

e Bildgebende Diagnostik und Labortechnik: Bedarf an MRT-,
CT-, Rontgen- und Ultraschallsystemen sowie In-vitro-
Diagnostik und Laborausstattung.

e Onkologie und Kardiologie: Investitionen in

Strahlentherapie, Herzkatheterlabore

INDONESIEN

und spezialisierte Behandlungstechnologien.

e Intensivmedizin und Patientenmonitoring: Nachfrage nach
Beatmungs-, Anésthesie- und Uberwachungssystemen.

o Digitale Gesundheitstechnologien: Neue Moglichkeiten fur
Telemedizin, Ferndiagnostik und vernetzte Medizintechnik
im Rahmen der Digitalisierung des Gesundheitswesens.

e  Service und lokale Kooperationen: Bedarf an Wartung,
technischen Schulungen und zuverldssigen Vertriebspartnern
fir den langfristigen Marktzugang.

e Maedizinische Gerdte und Krankenhausausstattung: Bedarf
an OP- und Untersuchungstischen, Behandlungsstihlen,

Patientenlagerungssystemen und Geratewagen.
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/Vorteile einer Teilnahme

Indonesien bietet deutschen Unternehmen Chancen zur
Internationalisierung. Unser Programm unterstitzt durch
Marktkenntnis, Vorbereitung und Geschaftsanbahnungs-
aktivitaten.

e  Prasentationsveranstaltung vor indonesischem
Fachpublikum

e Entwicklung neuer Geschaftsmoglichkeiten im
indonesischen Markt durch individuelle
Geschiftstermine fir jeden Teilnehmenden

e  Networking mit Branchenakteuren und Entscheidungs-
tragern des Sektors

e Ausgewadhlte Besichtigungstermine von indonesischen
Unternehmen, Clustern oder Forschungseinrichtungen

e Informationen zum Zielmarkt und zur lokalen Branche
durch ein Vorab-Zielmarktwebinar inkl. Factsheet
sowie einem Landerbriefing vor Ort

Vorlautiges Programm \

Reiseprogramm Geschaftsanbahnung* Jakarta, Bandung &
Surabaya

Tag Programmpunkt

e Linderbriefing: Marktbedingungen und

Montag, .
Chancen fur deutsche Unternehmen
13.09.2027 )
e Krankenhausbesuch z.B. RS Kanker Dharmais
X e Prasentationsveranstaltung mit Vertretenden
Dienstag, . . .
aus dem privaten und 6ffentlichen Sektor
14.09.2027 ) o
o Networking und individuelle B2B
. e Krankenhausbesuch in Bandung z.B. RSUP Dr.
Mittwoch, o .
Hasan Sadikin und Biofarma
15.09.2027

o Networking-Event

Donnerstag, e Flug nach Surabaya
16.09.2027 o Networking und individuelle B2B

e Roundtable mit Fachexperten
o Besichtigungstermin z.B. Universitatsklinikum

Freitag, . . .
der Airlangga University
17.09.2027 X
e Networking-Lunch
e Feedbackrunde und individuelle Abreise
*Anderungen vorbehalten J
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Kosten und Teilnahmebedingungen
Das Projekt ist Bestandteil des MarkterschlieBungsprogramms Reise-, Unterbringungs- und Verpflegungskosten werden von
fir KMU und unterliegt den De-Minimis-Regelungen. Der den Teilnehmenden selbst getragen. Fiir alle Teilnehmenden

Eigenanteil der Unternehmen fiir die Teilnahme am Projekt werden die individuellen Beratungsleistungen in Anwendung

betragt in Abhangigkeit von der GroRRe des Unternehmens: . o )
der De-Minimis-Verordnung der EU bescheinigt. Teilnehmen

e 250 EUR (netto) fiir Unternehmen mit weniger als 2 Mio. kdnnen maximal 12 Unternehmen. Anmeldungen werden in

EUR Jahresumsatz und weniger als 10 Beschaftigten der Reihenfolge des Eingangs berlicksichtigt, wobei KMU
e 850 EUR (netto) fiir Unternehmen mit weniger als 150 Vorrang vor GroBunternehmen haben.
Mio. EUR Jahresumsatz und weniger als 750
Beschaftigten
e 1500 EUR (netto) fiir Unternehmen ab 150 Mio. EUR
Jahresumsatz oder ab 750 Beschaftigten

Eine Ubersicht zu weiteren Projekten des

MarkterschlieBungsprogramms fiir KMU kann unter

\_ www.gtai.de/mep abgerufen werden. J
Durchfuhrer/Partner Weitere Fachpartner
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internationale Markt- und Geschéaftsentwicklung. Sie unterstitzt ’ I
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Unternehmen beim Markteintritt, Aufbau von Partnerschaften Life Science Cluster H

und Wachstum durch Delegationsreisen, B2B-Matchmaking,

Marktrecherchen und praxisorientierte Beratung weltweit mit I N O T E K s :a%:léu:*
starkem Netzwerk und Branchenexpertise. PR T ] BPPHIPMI

Ve“tures VenturesLink ist ein internationales Anmeldung und Kontakt

ITMALL AROUT S PENTIAL Beratungsunternehmen mit Standorten Fiir eventuelle Fragen wenden Sie sich bitte an uns. Fir die
in Singapur, Jakarta und Tokio. Es unterstiitzt Unternehmen beim verbindliche Anmeldung zur Geschéftsanbahnungsreise senden
Markteintritt, bei der Geschaftspartnervermittlung und beim Sie das ausgefiillte Anmeldeformular sowie die Erklarung fur das
Aufbau strategischer Kooperationen, insbesondere in Bundesamt fir Wirtschaft und Ausfuhrkontrolle an:
Stidostasien und Japan. Frau Alessandra Baldoni

E-Mail: baldoni@in2newmarkets.com

Link zur Projektseite: HIER Tel.: +49-228-763833-84

Anmeldeschluss: 01.02.2027

Das MarkterschlieBungsprogramm fiir kleine und Das MarkterschlieRungsprogramm wird im Auftrag
mittlere Unternehmen ist ein Forderprogramm des: des Bundesministeriums fir Wirtschaft und Energie
umgesetzt von:
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